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Nahcenter Iseli - frischer Wind,
bewahrte Werte

Das Familienunternehmen Nahcenter Iseli steht seit Gber 100 Jahren fur fachkundige

Beratung und hochwertigen Kundenservice. Nun tibergibt Hans Iseli die Firma an Christian

und Eveline Gander, die das Unternehmen ab Januar als neue Inhaber fiihren werden.

Hans Iseli leitet das N&hcenter Iseli in
dritter Generation - sein Grossvater hat
das Unternehmen bereits 1907 gegriin-
det. Ganze 117 Jahre ist die Traditions-
firma also schon in Familienbesitz. «Die
Vielseitigkeit meiner Tatigkeit als Unter-
nehmer war mir stets eine grosse
Freude», erzéhlt Hans Iseli. «Wahrend
mehr als drei Jahrzehnten durfte ich die
gesunde Weiterentwicklung der Firma
pragen, enorm viel erleben und ge-
meinsam mit dem Team tolle Erfolge
feiern.» So darf und soll es weitergehen!
Geméss dem Motto «Agieren statt re-
agieren» wollte Hans Iseli rechtzeitig die
Ubergabe angehen. Nun ist der richtige
Zeitpunkt gekommen, und mit Christian
und Eveline Gander stehen die idealen
Nachfolger in den Startléchern. Chris-
tian Gander kennt das Unternehmen in-
und auswendig, schliesslich ist er schon
seit Uber 20 Jahren Teil des N&hcenters
Iseli. Kontinuitat ist ihnen ein wichtiges
Anliegen, und so bleibt Hans Iseli der
Firma erhalten und auch die Teams der

beiden Geschéftsstellen in Spiez und
Thun bleiben praktisch unveréandert.
Bleiben wir beim Stichwort Kontinui-
tat: Ein Unternehmen besteht nicht Gber
100 Jahre, wenn die starken Werte nicht
taglich gelebtwerden und so zu einer un-
verwechselbaren Marke wachsen kén-
nen. Beim Nahcenter Iseli steht Qualitat
an erster Stelle - das betrifft die Produkte
und Dienstleistungen genauso wie die
zuvorkommende Kundenberatung. Nah-
maschinen von BERNINA garantieren
hdchste Prazision, Bedienerfreundlich-
keit und Nachhaltigkeit. Schon seit der
Griindung der weltbekannten Herstelle-
rin fur Ndhmaschinen ist das Nahcenter
Iseli deren zertifizierter Vertreter im Ber-
ner Oberland. Bei solch langlebigen Pro-
dukten entsteht natiirlich eine langjah-
rige Kundenbeziehung, denn eine sol-
che Maschine begleitet einen mehr als
20 Jahre. Zur Kundenbetreuung gehéren
nicht nur technische Leistungen wie Ser-
vicearbeiten und Reparaturen, sondern
auch eine umfassende Produktschulung.

«lch bin seit

22 Jahren Teil

des Teams und
habe die Werte
des Unternehmens
aufgesogen.»

Christian Gander

Wer beim Néhcenter Iseli eine Maschine
kauft, wird detailliert in das Produkt ein-
geflihrt. Diese Unternehmensphiloso-
phie hat das Unternehmen zu dem ge-
macht, was es heute ist.

Beim Nahcenter Iseli werden aber
nicht nur Ndhmaschinen verkauft, hier fin-
detman von Stoffen tber Faden bis hinzu
Knépfen alles rund ums Thema Néhen.
Und es werden ganz unterschiedliche
Zielgruppen bedient. So gehéren bei-
spielsweise mehr als 80 Prozent aller
Schulen im Berner Oberland und ver-
schiedene Ateliers zum Kundenstamm.
Ein wichtiger Wachstumsmarkt ist sicher
der Freizeitbereich. Wurde friher zu
Hause noch vermehrt aus wirtschaftlichen
Griinden genéht, ist es heute fiir viele zu
einem Hobby geworden. In den letzten
Jahren haben immer mehr junge Men-
schen das Nahen als Leidenschaft ent-
deckt. Diese Entwicklung entspricht ei-
nem allgemeinen gesellschaftlichen
Trend zur Nachhaltigkeit: Hans Iseli und
Christian Gander sind iberzeugt: «Die ei-
gene Garderobe selber zu ndhen macht
richtig Spass. Jedes einzelne Kleidungs-

1 Hans Iseli freut sich, die Fihrung
an Christian Gander zu iibergeben.
2 Die neuen Inhaber: Christian
und Eveline Gander.

3 Eigenkreationen ndhen mithilfe
der BERNINA Black Edition.

stlick ist ein personliches Unikat und wird
mit Stolz getragen. Solche Lieblingssti-
cke werden deutlich mehr wertgeschatzt
und somit wesentlich lénger genutzt.
Damit leistet die junge Kundschaft einen
wertvollen Beitrag und setzt ein Zeichen
gegen die Wegwerfmentalitat in der Tex-
tilproduktion.» Sind Kleidungsstiicke
nicht mehr ganz im Trend, werden sie
nicht einfach weggeworfen, sondern
geflickt oder aufgewertet. Mit den neuen
BERNINA-N&hmaschinen bestehen heut-
zutage ganz neue, faszinierende Méglich-
keiten. Daflr steht der Slogan «Made to
create» von BERNINA - mit diesen Ma-
schinen kann die Kreativitat voll ausge-
lebt werden. Auch immer mehr Ménner
greifen zur Nahmaschine. Haufig ndhen
diese dann eher technisch: Von der
Schutzhdille fiir einen Laptop oder ein Te-
lefon tber eine Hangematte bis zur Pla-

che fir das Schiff sind hier keine Grenzen
gesetzt. Dafir sind die BERNINA-Pro-
dukte ideal geeignet, da sie einen extrem
starken Motor haben, dusserst robust sind
und exakte Nahresultate erméglichen.
Ein Start-up aus Interlaken verwendet sie
sogar fur Gleitschirme - in einem Bereich
also, in dem héchste Prazision gefragt ist.

Auch beim zukiinftigen Inhaber und
Geschéftsfihrer Christian Gander hat al-
les mit dem Hobby Néhen begonnen.
Als gelernter Maschinentechniker mel-
dete er sich vor Uber 20 Jahren beim
Néhcenter Iseli auf ein Inserat als Ser-
vicetechniker. Seit er das erste Mal eine
BERNINA-Maschine gedffnet hat, brennt
er fur diese Produkte: «Mich treibt es an,
immer das Optimale aus der Maschine
herauszuholen und die Kundschaft zu
unterstitzen.» Und man kann sich sicher
sein, dass auch mit Christian Gander am

Sonderangebot

Zu diesem speziellen Anlass gibt es beim Néhcenter Iseli
ein limitiertes Sonderangebot: die BERNINA Black Edition
mit Deluxe-Ausstattung und vielen Extras im Wert von

2444 Franken fur nur 1907 Franken. Der Sonderpreis ent-
spricht somit exakt dem Griindungsjahr der Traditionsfirma.

Alle Infos finden Sie hier:

Ruder im Nahcenter Iseli stets die Kund-
schaft im Zentrum bleiben wird: «Ich bin
seit 22 Jahren Teil des Teams und habe
die Werte des Unternehmens aufgeso-
gen. Deshalb ist es mir wichtig, dass die-
ser Weg fortgefihrt wird.»
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